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ANEDA NOTICIAS

{ PIENSA EN VENDING!

EVEX 2015

ACUDE EL 26 Y 27 DE NOVIEMBRE A MALAGA

LA VII JORNADA PIENSA EN VENDING
DENTRO DEL EVENTO INTERNACIONAL EL DIA 27

La ciudad de Mdlaga acogerd durante
los dias 26 y 27 de Noviembre el evento
internacional EVEX 2015 que organizan
conjuntamente ANEDA y EVA (Asocia-
cién Europea de Vending).

EUROPEAN VENDING EXPERIENC

ANEDA celebra, dentro de este evento, su VIl Jornada “Piensa en Vending” el dia
27 de noviembre. Estas jornadas nacieron con el propdsito de acercar a operado-
res y proveedores en un punto de encuentro donde, de manera cercana y en un
formato Unico y econdmico, los profesionales de la distribucién automatica acu-
den para conocer las Ultimas novedades del sector.

La respuesta de los expositores para esta séptima edicién ha sido rdpida y ya han
confirmado su presencia las firmas: LAQTIA, COGES, QUALERY, JONG DUKE,
ALLIANCE VENDING, NEXUS MACHINES, APLIVEN, BRITA, PRODUCTOS ILS-
TANT, GALLETAS GULLON y MADRID FAS que junto a la participacion de los pa-
trocinios especiales NAYAX, SUZOHAPP, INGENICO, N&W, VERIFONE, MICRO-
TONIC, GREFUSA y CAFES TEMPLO darén a conocer sus productos y servicios en
esta innovadora pero consolidada exposicién.

Estd edicidon especial, se llevaré a cabo en el Hotel Barceld de Méalaga que sera la
sede oficial del EVEX 2015.



| EVEX 2015

Este atractivo evento internacional incluye un programa donde, ademas de hacer networking y promover el Vending, se disfru-
tarad de un ambiente agradable haciendo sector.

B prOGRAMA OFICIAL
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Jueves 26 de Nowviembre 2015
§-00 Registro
9-00 Asamblea General de la EVA

10:45 Visita a la "WOW™ Vending Experience

11:30 Salida hacia La Alhambra (Granada)

13:30 Cocktail en El Carmen de los Martires (Granada)
15:00 Visita guiada a La Alhambra (Granada)

20:30 Cenaen el Museo Automaovilistico de Malaga

B prROGRAMA OFICIAL
E X

Viemes 27 de Noviembre 2015

9:15
1100
11:15

12:15

12:15

13:15
13:30
15:20

Conferencias EVA Vil Jomada Fiensa en Yending
8:30  Registro 9:30  Aperturadela ExposicionComercia
5:00 Discursodeapertura 11:00 Exposicidn Comercial

Conferenciade Innovacion (parte 1} 13:20
Coffee Break :
Conferenciade Innovacion (parte 2} 15:00

Operadores de Vending Europeas
Intercambio de busnas pricticas

Fabricantes & Proveedores
Dehate sobre ditimas desarrolios
Resumen yconclusiones

Cocktail conjunto

Metworking & Fin del Programa

15:00

Cocktail conjunto

Exposicign Comercial

Fin del Programa Oficial

P A

EURDFLAN
VERDRG ASSOTIANON

ANEDA

La experiencia se extiende al consumidor final que disfrutard, durante tres dias, de una Maquina Vending especial: la “WOW”
instalada en el centro comercial de la estacion de Maria Zambrano.

Las conferencias confirmadas, en este momento, correrén a cargo de Enzo Baglieri, Profesor de Economia Empresarial y de
Gestion de Operaciones y Tecnologia en la Universidad Bocconi de Milan y Scott Martin, Conejero Delegado de Costa Express.
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El EVEX 2015 contara con una App Oficial disefiada especialmente para el evento y ofrecera multitud de funciones.

El coste por participante sera de 230€ (Hotel e IVA no incluidos) para los socios de ANEDA o asociaciones nacionales o EVA 'y
paralos no socios 450€.

AUn estas a tiempo para patrocinar y participar en la VIl Jornada “Piensa en Vending”. LlAmanos
Sin duda, un encuentro internacional que no dejaré indiferente a nadie.

Te esperamos en Malaga!!!

El1 GRANDES PATROCINADORES
=3 CONFIRMADOS

NAYAX

LANYARD SPONSOR APP SPONSOR
SUZOHAPP MICROTRONIC
mﬂm Gmgnm ANDALUCIA SPONSOR
ingenico Verifone N&W

OFFICIAL SNACK OFFICIAL COFFEE

BCROT SA
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Maquinas adaptadas
a sus productos...

con la maxima fiabilidad.
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TRY THE RAINBOW
TASTE THE RAINBOW

f www.facebook.com/skittles *Caramelos masticables con sabor a frutas.

Contadoras de monedas

CUMMINS

JetSort 1000 -
JetSort 4000 N "

* Maxima precision y fiabilidad en el conteo : 99.995%
*

Alta velocidad de proceso : 2.000 / 4.000 mon / min
* Distintas configuraciones Software y Hardware

Ofertas especiales para socios de
ANEDA

Extenso catalogo de soluciones y modelos para el proceso de monedas y
billetes, expendedoras de cambio, etc.

IBERSELEX S.A. T.934.396.490 www.iberselex.com

cién y ticket

Ll
- dealta tecnologia,

Tirma
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INTERNACIONAL

VIDEOS “MACHINETTA AMORE MIO”

Gracias a nuestra homaloga italiana CONFIDA disponemos
de cinco piezas audiovisuales que ponen de manifiesto los
“momentos vending”, una promocién de nuestro sector.

iDisfruta de ellas y muéstralas!

N

https://youtu.be/C1YF2ZgOLjQ https://youtu.be/fPzAvChksl|4

REUNION DE ASOCIACIONES EN COLONIA

Ralil Rubio, Presidente de ANEDA,

se encuentra en Colonia y acudird a 7 "
su primera reunién de asociaciones f VEND CCégét:B
nacionales desde su nombramiento. ”

Esta reunién, se celebrara durante la

celebraciéon de Eu’Vend 2015. sSu CCESSfU ”,y com b i HEd S
September 24-26, 2015

Os informaremos detalladamente.

ANEDA NOTICIAS. Septiembre 2015



| INTERNACIONAL _

“CONSIGLIO SETTOR” EN MILAN

El pasado miércoles 16 de septiembre tuvo lugar en Milan el
“Consiglio settore”, reunidon de CONFIDA exclusiva para tra-
tar asuntos con los operadores de vending italianos.

La reunion, presidida por Alessandra Zamperini, se centrd
en temas de gran interés como la iniciativa ministerial sobre
obesidad infantil y la ley de transmisiones teleméticas de las
operaciones para “auditar” el IVA en la distribucion automa-
tica.

El elevado nimero de gestores italianos a este acto tuvieron
la oportunidad de conocer, de primera mano, el evento EVEX
2015 que se celebrard en Malaga en noviembre préximo.

El Presidente de CONFIDA, Piero Lazzari cedi la palabra a
Javier Arquerons, representante del comité ejecutivo de
la asociacién europea de Vending (EVA) para que expusiera,
detalladamente, dicho evento internacional, el cual suscitd
un elevado interés por la oportunidad que ofrecerd de poder contactar con operadores de otros paises e intercambiar sus
experiencia. En palabras del ponente “la respuesta de los gestores italianos ha sido un éxito y algunos ya han confirmado su
presencia en Malaga”.

CONFIDA apoya y promueve la presencia italiana en EVEX 2015 evento organizado conjuntamente por sus homdlogas EVA y
ANEDA.

NUEVO DIRECTOR GENERAL EN LA ASOCIACION FRANCESA

La asociaciéon francesa- NAVSA- tiene desde el pasado 14 de septiembre como Director Ge-
neral a Fabrice Capa que reemplaza a Nicolas Bodilis-Reguer.

Fabrice ha trabajado durante afios en la Asamblea Nacional y conoce de cerca el sector del
vending francés.

Este conocimiento le serd muy (til para afrontar los retos actuales en el sector de la distribu-
cién automatica francesa, como la prohibicién de los vasos de plastico a partir del 2020 y el
desarrollo y promocién de la etiqueta nutricional Feelgood.

Le deseamos lo mejor en esta nueva andadura.

Bl ANEDANOTICIAS. Septiembre 2015
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Vending
School

Lo mas nuevo
en sabor tradicional.

ma Online del

Algunos de los cursos que impartimos en la En los Ultimos anos
: TPC NETGRUP ha

b a . Gestores de Ruta. impartido mdas de
a a a . 250 cursos a mas

. s de Ruta.
Supervisores de Ruta ol B Gl o

RD %}1 Eﬁ;‘tﬁ]‘;’e RDS%'"QA_AS «  Técnicos de Nivel 1 e ————

+  Gruposde Frio 1y 2 presencial y
pras i i online.

- Manipulador de Alimentos.

. Comerciales de Vending y O.C.S.

. Direccidn Técnica.
. Fidelizacion y Gestion de los Clientes

|abomt‘fﬂ5 . Técnicas para vender mas en tiempos de

Jce:rgt : f!abafgdas crisis.
]n rel Iqufenda e
tradmonﬂl ;’G f;’fe{g . Direccidn General empresas operadoras.
WA fadiciona)
i . Geslion de la Empresa Famniliar en el
Vending.

www. vandingschool.net

www.albahorneados.es
info@albahorneados.es



| REDES SOCIALES _

SIGUENOS BE K ET o0

A punto de llegar a los 300 “Me gusta” en Facebook seguimos apostando por C“f..
estos canales de comunicacion y asi poder transmitir informacién relevante Y-
del sector vy las noticias de la asociacion. .

‘aa
Ayudanos a crecer en nimero de seguidores para que estas herramientas nos - b & -é
permitan estar mas cera de nuestros socios y amigos. s

Gracias por seguirnos.

m IcECLIO S https://www.facebook.com/anedavending

G‘oilow us 510 g'éi?ﬁg https://twitter.com/anedavending

| FERIAS.

VENDITALIA 2016

venditalia 2016 | 7 mao/tay

International Vending Exhibition fl e ra m I I a n 0 C | ty

Del 4 al 7 de Mayo proximos se celebrara la Feria Internacional VENDITALIA, uno de los eventos mas importantes del sector de la
distribucién automatica.

Como ya adelantamos, ANEDA esté tratando de ver las distintas posibilidades de exposicidn para poder conseguir que sus asocia-
dos puedan ir en condiciones mas ventajosas y asistir como expositores a esta gran Feria del Vending.

Estaexposicién es un gran escaparate que congrega a mas de 20.000 profesionales especializados en busca de oportunidades de
negocio, donde ademas se intensificaran las conferencias, entrevistas y reuniones del sector.

| ASOCIACIONES

RAFAEL CUBARSI SE HACE CARGO DE LA GERENCIA DE ACV

Rafael Cubarsi, nuevo gerente de la asociacién catalana de vending-ACV-ha estado estre-
chamente ligado a la asociaciéon, formando parte de su Junta Directiva.

Lalarga carrera profesional de Rafael Cubarsi ha estada vincu-

lada al sector del vending y su gran experiencia y conocimiento

sirvié para que fuera uno de los colaboradores en la elabora-

cién del Libro Blanco del Vending realizado por ANEDA.

Desde ANEDA le damos la enhorabuena por sunombramiento, c
ofreciendo todo nuestro apoyo y colaboracion.

ANEDA NOTICIAS. Septiembre 2015 [}



 ASOCIACIONES _

ANEDA PONE A DISPOSI

CION DEL SOCIO

SU SALA DE REUNIONES

Los socios de ANEDA disponen de la sala de reuniones
de la asociacién para realizar sus reuniones de trabajo,
eventos formativos, presentaciones, etc.

Este nuevo servicio, exclusivo para socios, es total-
mente gratuito.

Desde su anuncio, ya han sido varias empresas las que
han utilizado este espacio y han reservado fechas, lo
gue supone un gran éxito de esta nueva iniciativa.

Nos congratulamos de la buena aceptacién de esta
herramienta que se afiade al abanico de servicios de
nuestros asociados.

Siestas interesado, llama e informate.

VENDING TECNOLOGICO EN LA XIV JORNADA DE

PROFESIONALES DE VEN

El préximo dia 15 de octubre se celebrara en Eibar la decimocuarta edi-
cién de Profesionales de Vending de Euskadi con la tematica central de
“Vending Tecnolégico”.

Bajo este titulo se trataran dos grandes temas:

« como puede colaborar un centro tecnolégico en el sector del vending
« cOdmo hacemos que en las empresas exista un entorno saludable.

El programa comenzara con la bienvenida del Alcalde de Eibar Miguel
de los Toyos. Los participantes de este encuentro anual comenzaran
con la visita al Museo de la Industria Armera y de allia una comida en el
Restaurante Azitain.

Bajo el titulo “Laimportancia de la tecnologia” Alex Bengoa, director ge-
neral de IK4-Tekniker expondra una ponencia que daréd lugar a una Mesa
Coloquio, moderada por Carlos Abad de Urkotronica y donde partici-
parédn Eduardo Arceredillo. Director de Unidad Electrénica y Comu-
nicaciones de IK4-TEKNIKER, Carolina Rubio, Directora de programas
de Innobasque - Agencia Vasca de la Innovacion, Eider Gaztelu, En-
fermera, Responsable del Servicio Salud de la Universidad de Deusto
y Félix Hernandez de Rojas, Responsable de soluciones de pago en
Telefénica.

Los asiste.ntes visitaran las insta'laciones de €uskadiko Vending
IK4-Tekniker. La clausura de la jornada co- .
rrerd a cargo de Luis Tomas Diaz de Cerio, G VE

presidente de EVE.

Bl ANEDANOTICIAS. Septiembre 2015
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 ASOCIATE.

¢CONOCES LAS VENTAJAS DEESTARASOCIADO?

ANEDA

“VENDIN G-

iPIENSA EN VENDI

iASOCIATE!

SOCIO OPERADOR
DISFRUTA DE TODAS SUS VENTAJAS

———= Atencién permanente e inmediata.

———= Informacidn sectorial.

——= Asesoramiento juridico y legal.

—=* Asesoria en Calidad y Legislacion Alimentaria.

= \entajas con companias de seguros.

——= Ofertas y descuentos en cadenas hoteleras.

—* Precios especiales en publicaciones de Aneda.
* (Gestidn y tramitacién Ecoembes.

SOCIO PROVEEDOR

DISFRUTA DE TODAS SUS VENTAJAS

Publicidad gratuita en la revista “Aneda Noticias™.
—= Atencion permanente e inmediata.
—= Informacian sectorial.
Participacion en las Jornadas “Piensa en Vending” a precios muy especiales,
-« Entrega gratuita de catalogos en reuniones, ponencias y asambleas de Aneda.

Ofertas y descuentos en cadenas hotelaras.
Precios especiales en publicaciones de Aneda.
Formacién y cursos especializados online.

Patrocinios en eventos.

Defensa de los derechos del sector ante la Administracion.
Proyeccion de la imagen de la distribucion automatica.
Informacidn de la asociacién europea de vending (EVAI.
Inclusidn de notas de prensa en revista digital de Aneda.
Precios especiales para la Feria del sector y otros eventos.

.
 —
e
—
—=+ Asesoramiento juridico y legal.
)
L
.
-
.

HERRAMIENTAS
PARA EL SOCIO

= Acceso a la obtencién del Certificado AQS.

Formacian y cursos especializados online.

Acceso gratuito a actos de la asociacian.

———= [nformacién de la asociacidn europea de vending [EVA].
———= |nclusidn de notas de prensa en revista digital da Aneda.
—= Precios especiales para la Feria del sector y otros eventos.
—= Personalizacidn de videos corporativos.

G/ Samaca, 6. Local - 28033 MADRID - T.; 91.381.53.86 - F.: 91.381.54.59
E-mail: comercialidaneda.org - Web: www.aneda.org
l] www facebook.com/anedavending L twitter.com/anedavending

Estudio de Mercado. =——

Aneda Noticias: =—+

Revista mensual digital.

Libro Blanco del Vending o——-|
Iposibilidad de personalizarlo).
Video "detras” o——

[posibilidad de personalizarlo].

ANEDA

iPIENSA EN VENDIP

Hemos querido elaborar para ti unas herramientas que aporten mas valor al
sector y hagan que la distribucidn automatica esté mas cerca del consumidor.

¢ Y LAS HERRAMIENTAS DE
LAS QUE DISPONES?

Llama e informate para
acompanarnos en nuestro
proyecto asociativo

ANEDA. NOTICIAS

BB

£ comotmmanin | Mabilaccian

[reap——"—"

Escanea este
codigo para ver
el video “detras”,

Siquieres ser socio de ANEDA, pincha este enlace:
http://www.aneda.org/QUIENES-SOMOS/Tarifas-Asociate/

Continuando con la labor de captacién de nuevos socios, ANEDA, ha lanzado una promo-
cién especial para los socios con mas de una empresa, con un ahorro del 80% en la cuota

correspondiente, al dar de alta a partir de la segunda empresa.

Para mas informacién: comercial@aneda.org

ANEDA NOTICIAS. Septiembre 2015
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se filtra
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INSTALACIONES
en Espaiia

Tu sack de horno ¢

Prueba las sorprendentes y sabrosas
recetas que hemos preparado para ti,
A un snack crujiente, apetitoso y natural,
ideal para compartir con tus amigos
y disfrutar a cualguier hora del dia.
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| LEGALIDAD_

FORO CORPORATE DIPLOMACY & PUBLIC AFFAIRS

ANEDA, representada por su gerente, ha acudido el pasado dia 22 de sep-
tiembre a una nueva edicién del Foro Corporate Diplomacy & Public
Affairs celebrada en el campus de Madrid de la Schiller Internacional Uni-
versity.

El tema tratado en esta ocasion ha sido: “El lobby en la Unién Europea”.

La bienvenida corrié a cargo de Rafael Cabarcos, Presidente Ejecutivo de
Instituto Internacional de Diplomacia Corporativa y los ponentes fueron
José Ramén Caso (CEO de Ketchum Public Affairs) y Domingo Muioz
(Miembro de la Comisién Ejecutiva de CEIM).

A Lo,

El lobby es una actividad normalizada y transparente en numerosos paises
que expresa de forma adecuada la necesidad y conveniencia del didlogo
entre intereses publicos e intereses privados para lograr el beneficio de to-
dos.

)

Estas interesantes ponencias forman parte de un plan de formacién del
Instituto Internacional de Diplomacia Corporativa en colaboracién con dis-
tintas Universidades a los que Aneda ha sido invitada.

ANEDA EN VALENCIA

El proximo dia 29 de septiembre, ANEDA celebrara en la Esta convocatoria espera congregar a gran parte de las em-
ciudad de Valencia un encuentro, de la mano de su presi- presas de la distribucién automatica.

dente Rall Rubio, para presentar los proyectos de la asocia-

cién y dar a conocer las proximas actividades que se van a Confirma asistencia en comercial@aneda.org

desarrollar a favor del sector.

Te esperamos!!!
El acto tendrd lugar a las 18:00 horas en el HOTEL ALA-
QUAS, sito en AV.PABLO IGLESIAS 32 de ALAQUAS (46970)

No te pierdas esta convocatoria dénde se presentara, tam-
bién, el evento internacional EVEX y la VIl Jornada Piensa en
Vending que se celebrard en Mélaga en noviembre préximo
y se abrird un debate sectorial sobre la situacion actual del
vending.

ANEDA NOTICIAS. Septiembre 2015



EUROCONSULTORES es una asesoria
empresarial especializada en el sector del
Vending.

URO  ONSULTORES

Ofrecemos asesoramiento a nuestros
clientes, tanto pymes como auténomos, en
Iterir:ja's ﬁscrales,. Iaborales,“contz_atblgs, Estamos a su disposicion en:
Jc:’r 'w‘? y '"al'}g'%ms’ £0N aes oh enbcl)s Calle Viriato 69, 1°A 28010 Madrid.
@ PRINIOSIGNNCAE YRR N RININCIOrAUIo Tel. 915919878, Fax. 915919879,
relacion calidad-precio. E-mail: rmartin@euroconsultores.es

EUROCONSULTORES esta formada por
profesionales titulados en las distintas
areas y ofrece a todos sus clientes una
amplia y valiosa gama de servicios de alta Asociade a ANEDA
calidad, basada en una atencitn
personalizada y con una comunicacion
directa permanente.

SERVICIOS EN AREAS GENERALES:  SERVICIOS ESPECIALIZADOS PARA
J  EMPRESAS DEL SECTOR DEL VENDING:

Asesoramiento y redaccion de contratos
Juridica de deposito de explotacion de maquinas
distribuidoras automaticas.

o visitanos en nuestra web:
www.euroconsultores.es

Fiscal ] Informacién y asesoramiento sobre el
cumplimiento de la normativa aplicable al
vending: Registro Sanitario y normativa

higiénico-alimentaria, Sistema de
Contable Andlisis de Peligros y Puntos de Control
Criticos (APPCC), control de plagas,
normativa autonomica del vending,
Laboral identificacion de maquinas, sistemas de
trazabilidad, gestion de residuos,
informacion alimentaria al consumidor y

5 etiquetado, cadena de frio, formacion
Mercantil higiénico-sanitaria, etc.
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nueva Design Line

SandenVendo Spain, Sucursal en Espaia
C/. Sant Ferran, 92 | Poligono Industrial la Almeda | 08940 Cornella (Barcelona) - Spain
Tel: +34 93 474 1555 | Fax: +34 93 474 1842 | infosva@sandenvendo.es | www.sandenvendo.es
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JULIAN SISTIAGA, PROPIETARIO ADMINISTRADOR DE SISTIAGA LASA

— La Distribucién Automatica ha vivido una situacién
muy dificil.éPiensa que este ultimo trimestre de 2015
es el que definitivamente pondra final a la crisis?

Hombre, pues, no esta claro. Lo que si es cierto que hubo un
repunte en el Ultimo trimestre del “14 y los primeros meses
del "15, pero ahora mismo creo que la mejoria se va a estan-
car en los préximos meses.

— ¢{Qué deberian hacer, en su opinidn, las asociaciones
profesionales para ayudar a la estabilidad, crecimien-
to y rentabilidad del sector?

La rentabilidad del sector, es fundamental, si se quiere lo-
grar, la estabilidad de éste. Afortunadamente, las empresas
familiares y las sociedades de dmbito estatal, estan em-
pezando a liderar el sector, al margen de las empresas de
capital-riesgo, y esto harg, que exista un mayor interés por
reciclar el sector.

— ¢Qué acciones ha llevado a cabo su empresa para
afrontar con éxito la crisis?

Principalmente contener el gasto y haber dejado los benefi-
cios del pasado, dentro de la empresa.

PRINCIPALES PROYECTOS: AMPLIAR NUESTRO
CATALOGO Y NUESTRO RADIO DE ACCION

— ¢Cual es la filosofia para dar respuesta a las necesi-
dades especificas de los clientes?

Se trata de entender al cliente, y a la vez darle forma, a lare-
lacion comercial, que él desea tener.

— éCudles son los principales proyectos a corto/medio
plazo?

Ampliar nuestro catdlogo y nuestro radio de accion

— éQué oferta tiene en este momento para operado-
res del Vending?

Si hablamos de producto, dentro de nuestras colaboracio-
nes con torrefactores y fabricantes de solubles, aportamos
productos a medida de nuestros clientes, podriamos lla-
marlo, productos a la carta.

Con respecto a maquinaria, dentro de N&W, del que somos
agencia oficial, destacamos nuestra gama de caliente, que
sigue siendo lider del mercado.
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NUESTRO PRINCIPAL PILAR HA SIDO SIEMPRE DAR
SERVICIO MUY PERSONALIZADO AL PROFESIONAL,
ESCUCHANDO SUS NECESIDADES

—Y, de entre su catalogo de productos, éCudl es el mas
interesante?

A nivel de productos nuestra gama de Barry Callebaut y su
marca comercial Caprimo, que tiene una gran variedad de
bebidas especiales. Y a nivel de maquinaria, destacamos
nuestros modelos OPERA 2 CAFESy TANGO FOOD.

“EVENTOS COMO LA NOCHE DEL VENDING HACEN
UN POCO MAS RECONOCIDO NUESTRO SECTOR”

— ¢Cudles son los pilares basicos en los que se asienta
SISTIAGA LASA como empresa distribuidora de ma-
quinaria y productos para el sector de la distribuciéon
automatica?

Nuestro principal pilar ha sido siempre dar servicio muy per-
sonalizado al profesional, escuchando sus necesidades y
ayudéandole en todo lo que ha estado en nuestra mano.
Para dar éste servicio nos hemos obligado a tener unos
stocks amplios, aunque por otra parte no légicos en los
tiempos que vivimos, pero esto hace que podamos dar res-
puestainmediata.

— Llevan poco tiempo en la Asociacidn, équé les im-
pulsé a asociarse? ¢Qué les ha aportado desde que
forman parte de ella?

Nos impulsé a asociarnos el que cada vez vendemos mas a
nivel nacional. Quiza lo que nos ha aportado sea mayor re-
conocimiento en el mercado.

— Este afio se ha celebrado la segunda edicién de la
“Noche del Vending”, dénde SISTIAGA LASA ha sido
uno de los patrocinadores. éConsidera que este tipo
de eventos hacen sector y se valora positivamente?

Sin ninguna duda, si.
Este tipo de eventos hacen un poco mas reconocido nues-
tro sector.

— Cuando cierra el despacho, cuando termina el tra-
bajo, éCémo es Julian Sistiaga en el plano personal?

Bueno pues, una persona normal que disfruto de mifamiliay
especialmente de mis nietos.
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ESPECIALISTAS

www.laqtia.com

SANDWICH L.M.

CALIDAD Y SERVICIO
ELABORACION DIARIA
916772266
WWW.SANDWICHLM.COM

wa BRITA

\ .
— Professional

i

CON BRITA

BRITA Professional calidad de confianza.

No dude en contactar con nosotros
+34 933427570

o visite nuestra web:
www.profesional.brita.es

CANAL IMPULSO Y HORECA
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Se adapta a las necesidades de su cliente para ayudarle a conseguir ese valor
afladido que necesita para diferenciarse del resto de la competencia. Al finy al

cabo él es el protagonista.

Si estd pensando en adentrarse en el mundo del vending o en elevar suempre-
sa al siguiente nivel, cuente con AltaGroup para macar la diferencia.

*Lavazza Blue y Espresso Point no son marcas de porpiedad de Alta group Europe 2015 SLU

"I-_
l.

HPPIDN A ELE GIH

AltaGroup y Covim lanzan al mercado espafiol el concepto de café ita-
liano de alta gama.

AltaGroup nace con el objetivo de impulsar alos operadores de vending
que quieran ofrecer un producto de la mejor calidad a un precio com-
petitivo. Ademas dispone de un catalogo con todas las variedades con
las que un gourmet del café podria sofiar: café en grano, molido, soluble,
cépsulas compatibles con Lavazza Blue y Espresso Point*, Maquinas de
vending y ocs etc. Todo ello acompafiado de la mejor seleccién de ar-
ticulos complementarios como los vasos de cartén, las paletinas y mu-
chos més.

Alta Group esté trabajando duro constantemente para ofrecer el mejor
servicio al mejor precio y convertirse en el principal actor del sector del
vending. Pero esto no seria posible sino contase con las mejores marcas
de café. Una apuesta segura por la calidad y el buen servicio.

Espresso Life

ANEDA NOTICIAS espera tus fotos con el simbolo del VENDING

Queremos publicar todas aquellas fotos que nos enviéis con el saludo de la V, esta divertida iniciativa ya ha empezado
a circular dentro de nuestro sector. Algunos de vosotros viajais continuamente, por lo que os pedimos que nos lo hagais
llegar desde cualquier parte, indicandonos la ubicacion y asilo publicaremos.

“Vive el Vending” allidonde estés y acuérdate de enviar a comercial@aneda.org tus imagenes del saludo.
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LOS SOCIOS PONEN NOTA AL TRABAJO DE ANEDA
DURANTE EL PRIMER SEMESTRE

Con el propésito de mejorar, desde la asociacién pro-
mulgamos la realizacion de encuestas de satisfaccion
y asi escuchar los mensajes de nuestros socios.

Agradecemos la participacion, cada vez mas activa,
porque es la manera de conocer el sentimiento de los
miembros de la asociacién con respecto a las iniciati-
vas conseguidas y los nuevos objetivos a alcanzados.

Losresultados han sido muy positivos pero queremos
seguir dando mayor impulso asociativo y seguir traba-

jando para dar mayor valor a nuestro sector.

Os mostramos el resumen de la Ultima encuesta.

Valoracion de las iniciativas llevadas a cabo
durante el primer semestre

= 10 ptos.
H 9 ptos.
E 8 ptos.
u 7'S ptos.
m 7 ptos,

"Noche del Vending"

13% 22%

65%

Valoracion de la segunda edicion

N 8 ptos.

Proyectos votados como mas importantes

1.-Promocién del Vending.
2.-Implantacion AQS (Aneda Quality System)

H 10 ptos. 3-Beneficios de los asociados
= 9 ptos. 4-Consolidar una asociacién fuerte
7-Continuidad del Barémetro del Vending

.

Propuestas:”

* + Formacién 7

&

*—+ Datos Estadisticos. 7
» —+ Estudios de-Mercado-para conocertendencias. T

* —+ Mdas prestaciones para-socios T

* - Gestién y-ayuda para-propdsitos de asociados ¥
* —+ Continuar con-los eventos 1

* + Mds derechos sectoriales 7

iGRACIAS POR PARTICIPAR!

ANEDA NOTICIAS. Septiembre 2015



printcolor.es

’ “ impresién digital online

SOLUCIONES
para VENDING

r

- Fidediza tus clientes personalizan-
do sus maquinas desde una sola
unidad con suimagen corporativa.
- Publicita tus equipos con tu logo
o imagen corporativa, mejorando fa
zona de vending.

- No cambies las manuinas de
vending, personalizalas desde una
sola unidad, mejorando la zona de
vending.

- Excelente resistencia al impacto.

- Te entregamos 0s frontales istos
para ser colocados.

- Manipulacion facil.

- Excelente termoformabiidad.

- Resistencia a muy bajas tempera-

Envicx un mail a Eprintcolor.cs
Indicanos:
- Modelo de maquina Ctra. de Mollet a Sabadell, Km. 43

. o Pol. Ind. Can Vinyals, Nave 18
- Gantidad de frontales 68130 Santa Perpétua de Mogoda (Ben)
- §i dispones de disoho propio. info@printenlor as

www._printcelor.es
Tel 662 420 OO

TEMPIO

DISFRUTA

pe. MEJOR CAFE

CAFES TEMPLO

Poligono Cantabria I, Avd, Mendavia 7

26009 Logroio (Espaiia)

Teléfono atencien al cliente
#34 941 270 171

t q
tanto en el inte

iPidanos presupuesto, se sorprendera!

Grupo de empresas La Era de la Venta Automatica Teléfono Yentas
Poligono de Asipo C/B parcela 33, Naves | y 8 902 431 668
33428 Llanera - Principado de Asturias - Espaiia
info@eraventa.com

www.eraventa.com

Teléfono Servicio Técnico

. 902 830 082

apliven

C/. Progreso, 75 / 08940 Cornella de Liobregat /
Tel. 34934 795 040 / Fax. 34 934 793 295
info@apliven.com / www.apliven.com

R v



LSALUDO DELVENDING. )

EL SiMBOLO DE LA g HA CALADO HONDO DURANTE LAS VACACIONES Y
DEMUESTRA QUE EL VENDING SE VIVE EN TODOS LOS LUGARES Y AMBIENTES.

Nos alegra seguir recibiendo fotos y disfrutar con esta iniciativa.

Gracias por enviarnos imagenes.
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Qualery

VENDING CULTURE

ELACIONES
\N CON

T.0034 917 154 320 ¥ €/ Saturning Ldpez Lépez s/n, 45524 Val de Sante Domingo (Toledol /! waw.qualery.es

% )
" INCORE

SISTEMAS DE CALIDAD Y SEGURIDAD ALIMENTARIA (A.P.P.C.C.)
ESPECIFICOS PARA EL SECTOR DEL VENDING.

Incore Calidad y Gestion S.L., Responsable de la realizacion de las Auditorias a las empresas
poseedoras del “CERTIFICADO AQS (ANEDA QUALITY SYSTEM) desde el afio 2000” les ofrece sus
conocimientos ¥y experiencias en Calidad y Seguridad Alimentaria en el secior del Vending para las
siguientes actividades:

*  Asesoramiento para la Obtencién del Registro Sanitario.
* Elaboracion Sistemas de Analisis de Peligros y Puntos de Control Criticos: APPCC Vending.
+  Elaboracién Guias de Practicas Correcta de Higiene: GPCH Vending.

Formacion de Personal en Calidad y Seguridad Alimentaria, especifica para Vending.

+ Implantacién Sistemas de Gestion de la Inocuidad de los Alii tos: UNE-EN-ISO 22000.
+  Implantacién y M imiento de Si: de Calidad: UNE-EN-ISO 9001.

+  Auditorias de Sistemas Calidad (UNE- EN- 1SO 9007 Y 22000)

*  Adaptacion de Sistemas de Calidad a norma UNE-EN-ISO 9001:2015

Atencion al Cliente: 91 5041687 Movil 647 995 787 (oficina) Mdvil directo 670 90 92 41
E-mail: incorecalidad@yahoo.es

“Centro de de d oTOZCM", pot la d de Madrid, desde el aflo 2002°

APERITIVOS Y EXTRUSIONADOS

Nuestras fabricas elaboran productos
de alta calidad. ofreciendo al consumidor,
una amplia gama de Patatas Fritas,
Aperitivos y Frutos Secos
en los que confiar.

APERITIVOS Y
EXTRUSIONADOS, S.AU

CARRETILLA

DESDE 1875

La alternativa mas saludable,
practica y de calidad para Vending

IAN SAN.  Peidioos vi 31330 Vilahvancs (Navara) - Tel. 948 B43 360 - vendingifigrupolan.com




CAFES CANDELAS

Cafés Candelas patrocinador oficial
del Club Baloncesto Breogan de Lugo

El Conselleiro Delegado del CB Breo-
gan, Alberte Fernandez, y el responsa-
ble de Cafés Candelas, Ramdn Alonso,
firmaron en Lugo el acuerdo de cola-
boracién a través del cual Candelas
se convertird en nuevo patrocinador
la préxima temporada y el equipo de
baloncesto pasard a denominarse
Cafés Candelas Breogan.

A través del convenio, Candelas cola-
borard con el club de baloncesto
durante la préxima temporada vy, a
cambio, suimagen tendré visibilidad en
todos los soportes del club deportivo.

Las instalaciones centrales de Cafés Candelas, en Lugo, fueron el pasado 16 de septiembre el escenario de la presenta-
cién oficial de la nueva equipacién del club de baloncesto Cafés Candelas Breogan. El cuerpo técnico y los jugadores se
desplazaron hasta Cafés Candelas para visitar a la fabrica y presentar, junto con representantes de Candelas, la equipacién
deportiva para la temporada 2015/2016.

Cafés Candelas, nuevo patrocinador del equipo de balon-
cesto, organizd esta visita para que los miembros del club
tuviesen la ocasién de conocer todos los detalles de la
empresa cafetera y para presentar la equipacién depor-
tiva del Breogén en las nuevas instalaciones de forma-
cién de Candelas. “Para Candelas es un orgullo estrenar
nuestro nuevo espacio de formacién con este acto, en el
que ponemos de manifiesto nuestro apoyo al deporte y
nuestro apoyo a una institucién deportiva que significa
mucho para esta ciudad y para toda la provicia de Lugo”,
declard durante la presentacion Enrique Alonso, gerente
de Cafés Candelas.

"g! m ’ jalucm

LT GhLiGo
{Tar. o, ‘£ . ; a b
a R
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Para Candelas esta colaboracién es un reconocimiento al
esfuerzo del Breogan y un estimulo para mejorar los resul-
tados los préximos meses. Ademas, supone un paso mas : &
en la vinculacién de la empresa cafetera a Lugo, ciudad de ¢ 7Y B
origen de la compafiia y donde mantiene sus instalaciones " a i :
centrales.

._ | _J?"fl"' .
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CAFES CANDELAS

Cafés Candelas colabora en la 69 edicion
de Restaurantes contra el Hambre

La iniciativa solidaria para luchar contra
la desnutricion infantil se presentd el 14 de
septiembre en Barcelona con el chef Joan
Roca como padrino de honor

Cafés Candelas se suma a lucha contra la
desnutriciéninfantil a través de la campafa
Restaurantes contra el Hambre, unaimpor-
tante iniciativa de caracter social que este
aflo celebra su sexta edicién. Restauran-
tes contra el Hambre estd promovida por
Accidén contra el Hambre con el apoyo de la
FEHR, y cuenta este afio con el patrocinio
de Cafés Candelas, que se une al de Makro.

El proyecto fue presentado en Barcelona,
en un evento que conté con la presencia
del padrino de esta edicidn, el prestigio-
so chef Joan Roca, y representantes de
Accién contra el Hambre, FEHR, Makro vy
Cafés Candelas.

Como patrocinador de la edicién 2015 de
Restaurantes contra el Hambre Cafés Candelas esté promo-
cionando especialmente esta campafia entre sus clientes de
hosteleria, con la finalidad de conseguir que se sumen a la
iniciativa el mayor nimero de establecimientos hosteleros.

DINAMICA DE LA CAMPANA

Restaurantes contra el Hambre implica a restauradores y
clientes de toda Espafia en la lucha contra la desnutricion
infantil. La iniciativa estara operativa desde mafiana hasta el
15 de noviembre. La fecha de inscripcién para restaurantes
estara abierta hasta el 30 de septiembre. Participar en esta
campafia es muy sencillo.

Los establecimientos hosteleros se adhieren a la campafa;
eligen los platos o menus con los que participan y asignan un
donativo de entre 0,50€ - 2€ a cada uno; instalan en el local
el material promocional y una hucha para donativos de los
clientes; incluyen en su carta el plato o menu solidario. Por
cada plato o menud que se consuma el establecimiento dona-
ré la asignacion fijada a Restaurantes contra el Hambre.

Por su parte, los clientes tienen tres formas de contribuirala
campafia: solicitando los platos o menus solidarios, realizan-
do un donativo en las huchas instaladas en los locales cola-
boradores o, sin necesidad de salir de casa, enviando un SMS
con la palabra HAMBRE al 28010.
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Restaurantes contra el Hambre cuenta este afio con un
padrino de excepcidn: el chef Joan Roca, de El Celler de Can
Roca, restaurante que recientemente ha revalidado su reco-
nocimiento como el mejor restaurante del mundo.

Anteriormente cocineros de prestigio como Angel Ledn,
Mario Sandoval, Pepe Rodriguez o Dario Barrio apoyaron esta
iniciativa sin animo de lucro.

En 2014 colaboraron en Restaurantes contra el Hambre un
total de 700 establecimientos hosteleros de toda Espafia,
que lograron recaudar 125.000 euros que se destinaron a
programas para prevenir, diagnosticar y tratar la desnutri-
cion.

ACCION CONTRA EL HAMBRE

Accion contra el Hambre es una organizacién humanitaria
internacional e independiente que combate la desnutricidon
infantil, a la vez que garantiza agua y medios de vida seguros
a las poblaciones mas vulnerables. La entidad interviene en
mas de 45 paises apoyando a mas de 13 millones de perso-
nas. El objetivo es trabajar por un mundo sin desnutricion,
devolviendo la dignidad a quienes hoy en dia viven amenaza-
dos por el hambre.
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CAFES CANDELAS

Promocion especial durante la Vuelta Ciclista a Espana

Un aflo mas Cafés Candelas se unié a La Vuel-
ta Ciclista a Espafia como marca colaborado-
ra. En esta edicion Candelas promocioné su
gama de bebidas frias Ebo. La linea Ebo son tres
refrescantes lineas de producto ideales para
consumir en la época estival: cafés preparados,
cremas heladas vy tés frios.

La promocidén vinculada a La Vuelta contd
con diversas acciones que se desarrollaron en
diversos centros Carrefour del 27 de agosto al
11 de septiembre.

LAERADELAVENTA

Nueva tienda en Cadiz a 700 metros
del Estadio de futbol Ramoény Carranza.

LA ERA DE LA VENTA AUTOMATICA abrié en agosto una nueva
tienda Abierto 25 horas, Non Stop, en la Calle Alonso Cano 5
- Esquina Pintor Zuloaga - Cadiz a 700 metros del Estadio de
futbol Ramény Carranza.

Dicha tienda cuenta con 7 equipos expendedores de Ultima
generacion, 1 expendedora de recargas telefénicas de los prin-
cipales operadores y tarjetas étnicas, 1 expendedora de bebi-
das calientes (café, chocolate, te...), 2 expendedoras de snacks
y bebidas de uUltima generacidon modeld Premium (para la venta
de bolleria, snacks, bebidas frias, preservativos, productos
erdticos, productos de gropshop...), 1 maquina para bebidas
frias tipo robotica, 1 expendedora de comida caliente y una
expendedora de cebos vivos.

Se realizado rampa de acceso para personas minusvalidos
y se instald wifi gratis para todos los clientes de la tienda.

Toda la tienda estd colocada con paneles en colores
corporativos, fabricados en vinilo divon, e iluminacién inte-
rior con leds (para tener un menor consumo).
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ITALY'S FAVOURITE COFFEE

El café de la alta gastronomia
ahora en tu empresa

Lavazza ha creado dos nuevos blends en

Au to m a ted exclusiva para el sistema vending en grano,
Gusto Forte y Gusto Plenn.

v d H Estas dos variedades de café han sido

e n I n g especialmente desarrolladas para ofrecer a

tus clientes toda la calidad y presitgio del

café preferido por la alta restauracion.

Lectores de Billetes

Recicladores de Billetes go
Monederos de Cambio Pago con Tarjetas
Selectores de crédito

www.automatedvending.es

& vendon

p ’nnopr"nt hﬂnovatfve Technofogy infn@vendl_}rna_t,_es 93 63 2 580 D www.vendomat.es

RINTER INNOVATIONS VALIDATION e — ——— —

#Ysi...

Soluciones informaticas para la gestion de Vending m e p r u e b a S?

e Family

Una solucidn muy completa y actual. que le seguird acompafiando en el futuro,
puede crecer al mismo tiempo que lo hace su empresa. K
Disponga de todo lo necesario para una gestién adecuada a sus necesidades, T
sin discordancias, con los recursos y la inversidn necesaria en cada etapa.

A
MR @R I aanl

EwiP7
Rdvanced |z me:/ 50/

£
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=Sy TS

VErnDiNnG suUiTmsE

[CAFFE
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LATTE

ESPRESSO CAPPUCCINO
Escalabilidad asegurada. :
MiCI'O Inversién siempre ajustada. @ @ @ intenso @99 medio
i semmniseniaris e NS g
) Ne necesita grandes recursos. CArEAniaie CAFE ARABICA .

Una interfaz de usuario amigahle , sencilla ESPRESSO ESPRESSO 5 ;}

Son soluciones elasticas, abiertas a cambios y personalizaciones. COM LECHE COMIEEHE 12y
COM LEITE COM LEITE 2

e-mail: Contacto; Patricia ldieder 690754147; pidieder@kaiku.es

web: v
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COMASA 8 dispenmatic @) GLOBALVENES FADENDING %%

Se unen bajo la Marca Comercial

El12 Junio de 2015 nace Easy Vending, Marca comercial bajo la que se unen las empresas de distribucién automatica Comasa,
Dispenmatic, Rafvending y Globalven.

Easy Vending alina los conocimientos y experiencia de cada una de las empresas que la forman, convirtiéndose asi, a nivel tecno-
I6gico, en la Marca europea lider en vending.

Comenzamos nuestraandadura en el mundo del vending en 1985 de la mano de Comasa. Poco a poco, gracias al éxito cosechado
en cada una de las ubicaciones donde prestamos servicio, continuamos extendiéndonos por todo el territorio europeo.

La creacién de esta Marca no hubiera sido posible sin la confianza depositada por todos nuestros clientes durante estos afios.

“Easy Vending, tu nueva Marca con la experiencia de siempre”

Siempre, easy vending. Video Corporativo

https://youtu.be/TUzcMyVAOyo

Unete a nuestro #momentovending en Redes Sociales.

HEBHB

COMASAG dispenmatic @)  GLOBALVENES RALVENDING 4%
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https://www.facebook.com/easyvending
https://twitter.com/easy_vending
https://twitter.com/easy_vending
https://plus.google.com/104589905450348497619/posts
http://www.youtube.com/channel/UCM0XOtUGLfBtUTuDiBdS6-g
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AESTROS DEs

-1896 -

LA SERIE UX FORMA UN CONJUNTO DE
MODULOS DE PAGO DISENADOS PARA LAS
NECESIDADES DE LA INDUSTRIA DEL VENDING.

ESTOS DISPOSITIVOS DE PAGO OFRECEN:
+ Rapidez e inmediatez, sin tiempos de espera

« Seguridad y resistencia, tanto en ambientes
exteriores como interiores

+ Flexibilidad y facil integracion
+ Pagos Contactless/NFC

k4 info-espana@verifone.com pRO%CT _S lR ﬁIS._TIBL ES
@ Tl + 34 91598 21 40 Con (:(Iﬁd'ad! O.Le}np/t,e
& Verifone.es

W @Verifone_EMEA

 £] www.facebool com/Verifone l/er '. fOﬂE“‘

wwwborges.es - vending@horges.es
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NEXUS MACHINES

Nexus Machines s.l. lanza campana en redes sociales

Bajo lallamada “EQ! TUS FOTOS VALEN DINERO!”, Nexus Machi-
nes s.l. halanzado una camparia en las redes sociales ofreciendo
importantes descuentos en la compra de recambios y maquinas
a cambio de una foto con uno de sus modelos.

La recientemente renombrada compafiia (antes GPE Vendors
Espafa) ofrece por cada foto descuentos de 50€ en recambios
0300€ en lacompra de una nueva maquina de cualquiera de sus
modelos.

La campafia se harealizado en las principales redes como TWIT-
TER, INSTAGRAM y FACEBOOK aunque también permite recibir-
las via email.

Para ello, en Twitter e Instagram, se debera subir la foto con
el hastag #fotogpevendors y en Facebook, hacerse amigo vy
compartir la foto en su muro (nombre de usuario Nexus Machi-
nes). Por correo se deben enviar a info@nexusmachines.net

Ademas, Nexus Machines ha publicado su nuevo video corporativo en su web y en youtube https://www.youtube.com/

watch?v=-tMd-YSLfBo.

www.nexusmachines.net
Tel. 933522 291

ICT - Actualizacion GRATUITA al nuevo billete de 20 €

Ante la préxima llegada del nuevo billete de 20 €, los aceptadores de billetes ICT
modelo XBA (el mas avanzado tecnoldgicamente de la compafiia), pueden ya ser
actualizados a COSTE 0. Nexus Machines s.l., distribuidor en nuestro pais de la
firma taiwanesa, ofrece la actualizacidn gratuita de estos modelos.

Recordemos que la gama XBA dispone de puerto USB y simplemente cargando el
archivo correspondiente en una memoria USB, puede actualizarse el billetero.

Para cualquier aclaracién o para solicitar el archivo puede ponerse en contacto

directamente con Nexus Machines a info@ict-group.es

www.nexusmachines.net
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GALLETAS GULLON

GULLON LANZA SUMARCA VITALDAY PARA VENDING

Galletas Gullén acaba de incorporar las nuevas galletas
Vitalday para disfrutar en cualquier momento y lugar ya
que se presentan en paquetes individuales de 44g que se
distribuyen en el canal Horeca y Vending.

Se trata de un crujiente sandwich de excelente sabor a
yogurt con avena y frutos rojos. Elaborado con aceite gira-
sol alto oleico, reconocido como uno de los ingredientes
mas saludables por su elevado contenido en acidos grasos
insaturados (acido oleico), tiene alto contenido en fibra y
estan elaborados con cereales integrales.

CAFE ARABO

NUEVAS Capsulas compatibles

Se presentaran oficialmente en la proxi-
ma Feria HOST en Milan, pero a partir
de este mes de Septiembre ya estén a la
venta las cdpsulas de Café Arabo compa-
tibles con las maquinas Nespresso®.

Una vez mas Café Arabo continua
ampliando su catdlogo de productos para
satisfacer todas las necesidades que
el mercado actual solicita. (Cudl seré la
préxima novedad de Arabo?

Visita su estand en la prominente feria
HOST en Milany descubrelo!
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SIN AZUCARES ANADIDOS.
SIN GLUTEN.

Equivale a une pieza de frute
100% fruta

Contiene kos ozicores noturalmente
presentes en lo frulo
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QUALERY
UN GRAN CAMBIO SE MERECIA UNA GRAN WEB

Después del cambio, que comenzd con la creacion de la
imagen corporativa de Qualery, continud con el redisefio
de los nuevos envases y se materializd en un espectacular
Showroom y Zona de Catas, no podiamos olvidarnos de un
‘pilar’ fundamental y tan importante como era laimagen en las
redes. Por ello hoy tenemos el placer de presentaros nuestra
nueva web: www.qualery.es

Qualery.es trata de reflejar todos los valores que promovemos
de una forma sencilla, ordenada y con una estética sobria y
elegante que sumerja al visitante en una experiencia éptima.

La experiencia comienza con un breve video de la gala presen-
tacién de Qualery, que tuvo lugar a principios de afio, en el
se transmite de una forma inmejorable la sensacidén de estar
frente al nacimiento de algo magico y diferente, un aconteci-
miento inolvidable.

Si os adentrais en los diferen-
tes apartados podréis ademas
de conocer un poco mas de la
empresa disfrutar de las Ulti-
mas noticias y eventos rela-
cionados con el vending, allf
veréis todos los actos en los
que tomamos parte.

Ademéas podréis consultar
todos nuestros productos,
desde los lacteos y cacaos
con la linea de Qualymilk y
Qualycao hasta los Solubles y
Cafés.

Por dltimo no os podéis perder
la seccién RSC de Responsabi-

Qualery

lidad Social Corporativa, en ella os contamos como Qualery se
implica activamente en proyectos de repercusién social. Poco
apoco iremos colgando todos los proyectos y nuevas colabo-
raciones.

QUALERY también es noticia por haber logrado la certificacion
1ISO 22000 que especifica los requisitos que debe cumplir un
sistema de gestion para asegurar lainocuidad de los alimentos
alolargo de todala cadena alimentaria hasta el punto de venta
como de consumo final.

Sin duda QUALERY desde su presentacion apuesta fuerte y
esta de enhorabuena.

Si quieres visualizar el video de su presentacién oficial, pincha
en el siguiente enlace:
http://www.qualery.es/sites/default/files/uploads/
videos/promo_qualery.mp4
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BORGES

Cinco explotaciones de Lleida se suman a la iniciativa de
Borges International Group para plantar pistachos
enla zona del canal Segarra-Garrigues

Diecisiete productors leridanos han visi-
tado las plantaciones de pistachos que el
grupo tiene en Andalucia.

Borges International Group ya ha plantado
15,5 ha de este cultivo en la finca Mas de
Colomen Tarrega i prevé ampliar sus plan-
taciones durante este invierno y primavera.

El cultivo del pistacho en la zona del canal
Segarra-Garrigues sumara este invierno
un total de 75 hectéreas plantades entre
propietarios de fincas de la zona de Lleida
y lafinca Mas de Colom que Borges Interna-
tional Group posee en Tarrega.

Borges International Group ya ha plantado
15,5 ha en la finca Mas de Colom y prevé
plantar 40 ha mas entre este invierno vy
primavera. Estas hectarees, junto con las de las 5 explotacio-
nes mas de la zona que se han sumado a la iniciativa, son el
primer paso del desarrollo de este cultivo de regadio en el Sega-
rra-Garrigues (en el marco de cooperacion entre la conselleria
de Agricultura, Ramaderia, Pesca, Alimentacid i Medi Natural y
Borges International Group) que ha despertado interés entre
los productores ya que el pistacho es un cultivo alternativo
con una rendibilidad muy alta respecto a otros y con un ciclé
productivo que se puede alargar hasta los 75 afios.

VIAJE DE PROSPECCION Y FORMACION EN GUADIX CON
PRODUCTORES DE LLEIDA

Borges International Group ha organitzado este Septiembre
una visita de productores de la zona del Segarra-Garrigues
para visitar la finca El Carqui, situada en el municipio de Guadix,
en la provincia de Granada, propiedad de laempresa de Borges
International Group (Frusansa -Frutos Secos Espafioles).

La finca El Carqui, entre otros cultivos, dispone de una planta-
cién de 30 hade pistachos, en parcel-les en producciéon de mas
de 25 afios, un centro de procesado parael peladoy secado del
pistacho y un campo de experimentacién de nuevas varieda-
des de pistachos.

Los 17 miembros que han formado esta misidn de prospeccion
y formacién, han sido productores procedentes de Sanadja,
Ribelles, Alentorn, Foradada, Tudela de Segre, Montclar, Agra-
munt, L'Aranyd, Tarrega, Verdd i Rocafort de Vallbona, intere-
sados en la plantacién de pistachos en el marco del proyec-
to de cooperacién vertical con explotaciones productoras
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que esta promoviendo Borges International Group en la zona
de Lleida, y preferentmente en el ambit odel Segarra Garri-
gues, dentro del marco de colaboracién con el Departament
d'Agricultura, Ramaderia, Pesca, Alimentacié i Medi Natural
(DAAM) de la Generalitat de Catalunya.

Los asistentes a la Visita a Guadix han recibido todo tipo de
explicacions e informacién para el cultivo:

« Evolucién del ciclo productivo del pistacho.

« Evolucién de las producciones reales obtenidas

« Aspectos de poda de formacién y de produccién
. Tratamientos fitosanitarios y herbicidas minimos
« Rendibilidades que se pueden esperar del cultivo

Se ha comprobado los resultados sobre el propio campo v al
mismo tiempo han podido assistir a los processos de:
+ Recolecciéon mecanizada
« Elpeladoy secado del pistacho en el centro de proce-
samiento
« Las instalaciones, necesidades y manejo de la fertirri-
gacion
« Observacién del campo experimental de pistachos,
dénde los arboles de 3 afios con portainjerto hibri-
do y de variedad muy concreta, ya tienen produccion
de pistachos. Ademas, los de 4 afios ya disponen de
una cantidad interesante. Este hecho reafirma que la
entrada en produccién del pistacho, en estas condi-
ciones, se produce de manera precoz.
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DESARROLLO DE UN PLAN DE COOPERACION VERTICAL
CONLOS PRODUCTORES

Conelinicio del cultivo del pistacho en la zona del Canal-Segarra
Garrigues, Borges International Group se compromete con el
territorio y desarrolla un plan de cooperacidn vertical con los
futuros productores de pistacho de la zona.

El plan, recogido en el convenio de colaboracién entre la conse-
lleria d’Agricultura, Ramaderia, Pesca, Alimentacid i Medi Natural
y Borges International Group, consiste en la promocién de la
plantacion de pistachos en las explotaciones del Segarra-Garri-
gues entre los productores que quieran establecer una coope-
racion vertical con la empresa. Borges International Group
se encargara de la divulgacion y asesoramiento de la faceta
productiva del cultivo y también de la compra y comercializa-
cién del producto.

El plan contiene beneficios para el productor (asesoramiento
sobre patrones, variedades, marcos de plantacién, sistemas
de riego, de recoleccion, planta transformadora a pocos quilé-
metros para procesar el producto y compromiso a la hora de
la compra), para la empresa (producto de calidad excelente al
alcance, no es necesario importar el producto de otros paises
e inversion en el territorio de dénde es originaria) y para el terri-
torio, ya que esta iniciativa busca dinamizar la zona del Segarra-
Garrigues y aprovechar esta inversion.

El primer paso de esta transferencia tecnoldgica ha sido la
expedicion a la plantacion de pistachos de Borges en Guadix
(Granada) de un grupo de productores interesados en el cultivo
y el segundo ha sido la sesién formativa organizada entre Borges
International Group y el DAAM por los interesados de la zona.

Ademas, Borges International Groupy el Institut Catala de Finan-
ces trabajan conjuntamente para poder ofrecer ayuda financie-
ra para las nuevas plantaciones.

ESPECIFICIDADES DEL PROCESADO DEL PISTACHO PARA
LA COMERCIALIZACION

El cultivo y procesado dptimo del pistacho requiere, como mini-
mo, de 4.000 metros cubicos de hectarea y afio de agua de
riego que el canal Segarra-Garrigues puede proveer, una clima-
tologia coninviernos frios y veranos calurosos, sistemas de riego
y de recoleccion especificos y una planta transformadora que
permita procesar (pelar y secar) el fruto en menos de 24h (sino
el producto se pone negro y ya no es apto para la comercializa-
cion).

Por todo esto, Borges International Group quiere cooperar con
la introduccién del cultivo en la zona ofreciendo asesoramiento
en la plantacién, planta transformadora al alcance y la compra
del producto que siga los estandares de produccién dptima que
requiere el propio cultivo.

Con mas de 25 afios de experiencia en el cultivo del pistacho en
susplantacionesdeBadajozy Granada (1.200 haentotal), Borges

International Group quiere
que el cultivo del pistacho
en su finca de Tarrega (Mas
de Colom) sea un referente
enlazonay pueda contribuir
a la transferencia tecnolo-
gica del cultivo para todos
aquellos que estén interesa-
dos en plantarlo. La empre-
sa, ademas, se compromete
afacilitar la comercializacion del pistacho a todos los producto-
res del drea de influencia del canal Segarra-Garrigues.

Trifonalionad
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CONSUMO, IMPORTACIONES Y RENTABILIDAD DEL PISTA-
CHO

Actualmente Espafia importa de los Estados Unidos y del Irdn
unas 10.000 toneladas de pistachos al afio. El pistacho, sin
embargo, es un cultivo de rapida evolucion en Espafia. Por ejem-
plo, la produccidén de pistachos en la finca de Borges en Benavi-
des (Badajoz) ha logrado puntas de produccién de 3.500 Kg/Ha.

En la zona del canal Segarra-Garrigues se prevé un potencial de
produccién de 2.500 Kg/Ha, una vida (til de la plantacion de 50
afos (uno de los cultivos con la vida Util mas larga), unos costes
de explotacién de 2.600 €/Ha aproximadamente (con una
amortizacion de la inversion en unos 10-12 afios) y unos precios
de mercado que oscilarian entre los 4 y 5 €/Kg. Todo esto hace
que sea un cultivo muy atractivo por su rentabilidad.

BORGES INTERNATIONAL GROUP

La historia de Borges se remonta a finales del siglo XIX, cuando el
1896 la familia Pont Creus empezé un pequefio negocio familiar
de compraventa de aceitunasy almendrasenlazonadeLleiday
Tarragona. Al cabo de unos afios, el aceite Borges ya era conoci-
do por su calidad y su extraordinario sabor.

La empresa pequefia de entonces se ha convertido en Borges
International Group, lider mundial en el mercado global de la
alimentacion saludable. Una gran corporacién embajadora
en el mundo de la cocina y productos mediterrdneos y que se
mantiene fiel a sus origenes, a la tierra y a una tradicién fami-
liar muy arraigada. En una busqueda continua de la excelencia,
la compafiia ha sabido conservar la esencia de los inicios y la
ilusion de la familia Pont sin renunciar a un grado muy alto de
profesionalidad, que tiene como constante el espiritu de creci-
miento y superacion.

Con un proyecto tan sdlido, Borges International Group aspira
a continuar siendo lider mundial de los productos naturales y
contribuir a promover la cocina mediterrdnea entre las préximas
generaciones.

Para mas informacion de Borges International Group contacte

con: Anna Aurich. E-mail: aurich@1tol.es Mévil: 699 313 846
Maria Espada. E-mail: espada@1tol.es Mévil: 933 010 039
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SOLUCIONES INTEGRALES DE VALORES Y EFECTIVO

Prosegur, la combinacidn de Soluciones Integrales de Yalores y Efectivo
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